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Objetivo: Conocer las diferentes formas de financiar un proyecto.

1. Introduccion

Las micro, pequeiias y medianas empresas (mipymes) juegan un rol
fundamental dentro de las economias alrededor de todo el mundo, puesto que
suelen representan el mayor numero de empresas, generan la mayor
proporcion del empleo y contribuyen a la innovacién, al crecimiento y a la
reduccion de la pobreza. En Chile, las mipymes son el 98,6% de las empresas
del pais y concentran el 65,3% de los empleos formales.

La clasificacion de tamaifo de la empresa se puede hacer tanto por
ingresos anuales como por numero de trabajadores, dependiendo del criterio
con el que se evalue. Estas segmentaciones resultan fundamentales al
momento de seleccionar la fuente de financiamiento mas adecuada para una
empresa, especialmente en las primeras etapas de un emprendimiento,
influye significativamente en las opciones disponibles. El modelo de negocioy
la etapa de desarrollo también son factores determinantes al momento de
elegir el tipo de financiamiento mas apropiado.

Tipo de empresa Ingresos anuales (UF)
Microempresa 0- 2.400
Pequefia empresa 2.400- 25.000
Mediana 25.000- 100.000
Gran empresa 100.000 o0 mas

Tabla 1. Clasificacidn de las empresas, segun ingresos anuales en UF.
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Tipo de empresa Numero de trabajadores
Microempresa 1-9
Pequena empresa 10-49
Mediana 50-199
Gran empresa 200 o mas.

Tabla 2. Clasificacion de las empresas, segun nimero de trabajadores.

En el documento se detallan las principales formas de obtener
financiamiento privado o publico para impulsar un nuevo negocio o potenciar
uno ya existente.
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2. Tipos de financiamiento

2.1. Financiamiento privado

2.1.1. Autofinanciamiento (Bootstrapping)

Concepto de origen anglosajéon que expresa la idea de “iniciar un
negocio con pocos recursos” o “emprender Unicamente con los medios que
hay a tu alcance”. Estd pensado para microemprendedores y pequefios
equipos de trabajo.

Ventajas: Total control sobre las decisiones, menor dilucién de la
participacion y menor presion para generar resultados a corto plazo.
Desventajas: Crecimiento mas lento, limitacidon de recursos y mayor
riesgo personal.

2.1.2. Financiamiento de personas cercanas (friends, family y fools)

Concepto de origen anglosajon que se relaciona con la obtencién de
inversiones de personas cercanas al emprendedor. Es una forma de llamar a
las primeras personas a las que suele recurrir un emprendedor para financiar
su proyecto: amigos, familias y otros socios.

Ventajas: Acceso rapido a capital, menor burocracia y apoyo emocional.
Desventajas: Posibles tensiones en las relaciones personales,
expectativas irrealistas y dificultad en cobrar retornos.
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2.1.3. Bancarizacion

Proceso asociado al establecimiento de relaciones estables y amplias
entre las instituciones financieras y sus usuarios, respecto de un conjunto de
servicios financieros disponibles. Entre los instrumentos de las instituciones
bancarias, los mas usuales se encuentran:

Préstamo en una entidad bancaria para proporcionar
financiamiento de capital de trabajo a las empresas.

Crédito para respaldar operaciones puntuales, o puede garantizar
lineas generales. Las garantias pueden ser: hipotecas y prendas
(industriales, agrarias, warrants, valores mobiliarios, mercantiles o
sin desplazamiento; personales (fianza y codeuda solidaria, aval) o
carta de crédito Stand-by.

Leasing. Financiamiento de activos fijos que opera bajo un contrato
de arriendo con opcion de compra y que permite la compra tanto de
mobiliario (ejemplo: vehiculos; equipos de mineria y construccion;
maquinaria agricola, forestal e industrial; equipos computacionales,
de imprentas, médicos y de laboratorios; entre otros) como de
inmobiliario (ejemplo: oficinas, plantas industriales, locales
comerciales, bodegas, terrenos industriales, predios agricolas, entre
otros). Los pagos de arriendo pueden ser establecidos en cuotas
iguales o con cuadro de pago diferenciado de acuerdo con los flujos
de la empresa y las condiciones de cada institucion bancaria.
Factoring. Alternativas para disponer del dinero de documentos de
pago anticipados, como: facturas, letras, pagarés y contratos. Este
instrumento bancario permite obtener de ingresos antes del tiempo
pactado con el mandante.
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Ventajas: Flexibilidad en los plazos de pago, acceso a lineas de crédito
disefiadas para empresas.

Desventajas: Necesidad de garantias, tasas de interés elevadas vy
tramites burocraticos.

2.1.4. Inversionistas Angeles

Son personas interesadas en promover la iniciativa empresarial y
participar en un buen negocio. Permiten obtener inversién de individuos con
experiencia en negocios que creen en el potencial de la empresa. Su forma de
trabajo consiste en aportar capital en empresas en etapa de formacion o
consolidacién justamente durante la etapa de organizacion vy, si se da el caso,
ofrecer su experiencia en los negocios para apoyar a quienes estan liderando
los proyectos que estan financiando y de alli su nombre de "angeles".

La diferencia con los inversionistas de riesgo esta en que los "angeles"
utilizan fondos propios y no de terceros, para concretar estas inversiones.
Ademas, normalmente llegan a las empresas en las que invierten a través de
contactos directos. Adicionalmente, su decision de participar se define por los
planes de negocio de las nacientes empresas.

Ventajas: acceso a capital, mentoria y una red de contactos.
Desventajas: dilucion de la participacion, necesidad de presentar un
plan de negocios sdlido.
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2.1.5. Capital de Riesgo

El capital de riesgo es una forma que tienen los inversionistas para
ayudar a financiar a las empresas que estan naciendo. Obtener inversidon de
fondos especializados en empresas de alto crecimiento.

El capital de riesgo es una forma de financiar empresas que estan
naciendo y que no tienen un historial que permita confiar en sus resultados o
tener la seguridad de que se recibiran retornos por el dinero que se le preste.

Por ese motivo, los inversionistas que ponen su dinero en fondos de
capital de riesgo buscan empresas que puedan crecer rapidamente y que
tengan modelos de negocios innovadores (por lo tanto, que aseguren un buen
rendimiento una vez que empiecen a funcionar) y que, ademas, estén en una
etapa temprana de desarrollo.

Cuando un Fondo de Riesgo invierte en una empresa, se transforma en
duefa parcial o accionista de esta.

Ventajas: Alto valor de inversion, acceso a una red de contactos y
experiencia en negocios.

Desventajas: Alta exigencia de retorno, pérdida de control sobre
algunas decisiones y proceso de seleccidn riguroso.

2.1.6. Aceleradoras de Startups

Las startups son empresas innovadoras, con una clara apuesta por la

incorporacioén de la ultima tecnologia, que nacen con el objetivo de satisfacer
una necesidad del mercado todavia no resulta. A pesar de su gran atractivo y
rapido crecimiento, crear y consolidar una startup no es una tarea facil, ya que
implica asumir riesgos, superar obstaculos y competir en un entorno dinamico
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y cambiante. Para ayudar a las startups a crecer y escalar sus negocios, existen
unas organizaciones Illamadas aceleradoras de startups, que ofrecen
programas de apoyo intensivo y personalizado, basados en la mentoria, la
formacion, el networking (redes de trabajo) y la financiacion. A continuacioén,
se explica qué son y como funcionan las aceleradoras de startups, qué tipos
hay, qué ventajas ofrecen y cuadl es la diferencia entre una aceleradora y una
incubadora de startups

Una aceleradora de startups es una entidad que selecciona a un grupo
de startups, con alto potencial de crecimiento, y les ofrece un programa de
aceleracion. En concreto, consiste en un periodo de tiempo limitado
(normalmente entre 3 y 6 meses) en el que las startups reciben apoyo integral
para desarrollar y validar sus productos o servicios, mejorar sus modelos de
negocio, captar clientes, aumentar sus ingresos y acceder a fuentes de
financiacion.

Estas aceleradoras de startups suelen contar con un equipo de expertos,
mentores, inversores y SocCios que aportan su experiencia, conocimiento y
contactos a las startups que apoyan. Ademas, a menudo disponen de un
espacio fisico donde las startups pueden trabajar y compartir experiencias con
otras empresas del mismo sector o de sectores afines.

Ventajas: Crecimiento acelerado, acceso a una red de mentores e
inversores.

Desventajas: Competicidon para entrar al programa, pérdida de parte del
equity (propiedad) de la empresa.
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2.1.7. Crowdfunding

Rivera (2012), traduce el término como “financiacién colectiva”, aunque
podrian utilizarse expresiones igualmente validas como financiacién abierta,
compartida o participativa. Captar recursos de una gran cantidad de personas
a través de plataformas online.

Ventajas: Visibilidad de la marca, engagement (compromiso) de la
comunidad y posibilidad de pre-ventas.

Desventajas: Proceso demorado, necesidad de una campana de
marketing efectiva y metas de financiamiento que pueden no ser
alcanzadas.

2.1.8. Venture Capital (VC)

Los VC han sido concebidos como mecanismos de financiacidn para las
empresas, principalmente para las nuevas empresas 0O nuevos
emprendimientos. Gompers y Lerner (2001a) conciben los VC como un
importante intermediario en los mercados financieros, que proveen capital a
las empresas que podrian de otra manera tener dificultades para atraer
financiamiento.

Estas empresas generalmente se caracterizan por ser jovenes,
pequefas, estar inmersas en altos niveles de incertidumbre y poseer grandes
asimetrias de informacion entre los emprendedores e inversionistas (Gompers
y Lerner, 2001b:145).

Pag. 10
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# Principales aspectos de los VC:

Financiamiento de alto riesgo, alto retorno: Los VC invierten en
empresas con un potencial de crecimiento exponencial, pero
también con una alta probabilidad de fracaso. A cambio de asumir
este riesgo, buscan obtener retornos muy superiores a los de otras
inversiones tradicionales.

Mas que dinero: valor afiadido: Los VC no solo aportan capital, sino
también experiencia, contactos y una red de mentores que pueden
ayudar a las startups a crecer y desarrollarse.

Motor de la innovacion: Al financiar empresas innovadoras, los VC
juegan un papel fundamental en el desarrollo de nuevas tecnologias
y productos que pueden transformar industrias enteras.

Ciclo de vida de unainversion VC: Las inversiones en VC suelen tener
un horizonte temporal a largo plazo, ya que las empresas en las que
se invierte tardan varios afios en madurar y salir a bolsa o ser
adquiridas por otra compaiiia.

» Ventajas: Acceso a recursos, mentoria y asesoramiento, networking,
aceleracion del crecimiento, reduccion del riesgo, acceso a
financiamiento.

» Desventajas: Pérdida de autonomia, dilucion accionaria, costo,
competencia interna, presion para cumplir expectativas.

2.1.9. Incubadora de negocios

Una incubadora de negocios es una empresa que ayuda a
emprendimientos, startups o negocios nuevos a acelerar su crecimiento y
éxito. Proveen apoyo en areas como: gestion, entrenamientos, oficinas fisicas,
capital, asesorias y ampliacion de la red de contactos.

Pag. 11
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» Pequefias empresas:

Muchas incubadoras de empresas admiten pequefias empresas y es
probable que brinde apoyo para generar infraestructura empresarial,
desarrollar capacitacién y obtener capital. Las incubadoras de empresas son
diferentes de las aceleradoras de empresas. Si bien existen incubadoras para
fomentar el crecimiento de un nuevo negocio, las aceleradoras generalmente
estdn orientadas a ayudar a los empresarios a transformar sus ideas en
productos o servicios que estén listos para el mercado rapidamente en tan solo
unos pocos meses. Es importante saber la diferencia entre estos dos modelos
y discernir cual es el adecuado para tu empresa o idea.

Fases del proceso de incubacion:

Seleccion: Un negocio o startup postula su proyecto de
@ emprendimiento a alguna incubadora de empresas. Esta idea o
innovacion entra a un proceso de seleccidn, en el cual los asesores y
especialistas analizan el perfil del emprendedor o equipo y el potencial de
dicho emprendimiento. Una vez analizados cada uno de los proyectos
postulados, seleccionan un nimero determinado (esto depende de cada
incubadora de empresas) y dan aviso a cada equipo para que conozcan los
resultados y fechas de inicio.

Pre-incubacion: En esta etapa del proceso de incubacion de
empresas, se revisan los requerimientos necesarios para comenzar
un proyecto. Se define el plan de negocios y se genera un plan de

trabajo que sera el apoyo del proyecto durante todo el proceso de incubacidn.
Es necesario que la documentacidén y demas pasos a dar sean cumplidos al pie
de la letra o, de lo contrario, el proceso podria alargarse mas de lo deseado. La
incubadora de empresas esta encargada de brindar asesoria técnica y facilitar
las herramientas mas importantes para que los proyectos sigan en marcha.
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Incubacion: La incubadora de empresas acompafia a los negocios

o startups durante el desarrollo de sus productos y servicios. En esta

etapa dan inicio a las actividades comerciales hasta que el proyecto

esté listo para su lanzamiento. Durante la etapa de incubacion se ofrecen

asesorias especializadas y se facilitan redes de apoyo y planes de
financiamiento.

Seguimiento: Una vez que se gradua el negocio o startup, la
incubadora de empresas hace seguimiento periddico para
monitorear el avance del proyecto ya lanzado al mercado. Después
de esto, pueden iniciar un servicio de pos-incubacién para mejorar productos
y tener un nuevo apoyo de financiamiento y capacitacion.

Ventajas: Acceso a capital significativo, experiencia y red de contactos,
mentoria y orientacion, aceleracion del crecimiento, validacidén y acceso
a mercados.

Desventajas: Pérdida de control, presién para obtener resultados,
evaluacidn constante, ajuste a las expectativas de los inversores y riesgo
de fracaso.

2.2. Financiamiento publico

Obtener recursos de agencias gubernamentales a través de programas
de incentivo al emprendimiento. Dependiendo del tipo de empresas y sus
necesidades, sera conveniente postular a unos u otros.

Debido a la gran diversidad de fondos publicos para financiamiento de
empresas, se recomienda consultar el portal del Ministerio Secretaria General
de Gobierno que busca centralizar la informacién de los Fondos Concursables
disponibles en el Estado en un UNICO lugar. Primero pinche aqui
(https://www.fondos.gob.cl/), luego seleccione categoria: emprendimiento e
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innovacién (https://www.fondos.gob.cl/searchernew/) y finalmente, explora
las alternativas disponibles. Se recomienda revisar la totalidad de filtros
disponibles para dirigir aun mas la busqueda.

@) Accesibilidad (&) niciar se

Resultado de busqueda

Hemos encontrado 7 resultados

Encuentra un fondo Q Abierto ~ Emprendimienta € Inme Institucién ~ Alcance v Buscar

ABIERTO ABIERTO

INNOVA ALTA TECNOLOGIA PROGRAMA ABSORCION RED PROVEEDORES PROGRAMA DE DIFUSION
TECNOLOGICA TECNOLOGICA REGIONAL

32 Beneficiarios/as: £ Beneficiarios/as: %2 Beneficiarios/as: 52 Beneficiarios/as:

Figura 1. Busqueda en el portal de financiamiento.
Fuente: Ministerio Secretaria General de Gobierno (2024).

Luego de realizar esta exploracion, también se sugiere visitar la pagina
de origen del fondo concursable por si hubiese alguna informacion relevante
sobre los llamados a postulaciones o bases de datos de iniciativas financiadas
gue puedan orientar su propia postulacién. Entre los principales aspectos a
revisar de los fondos publicos preseleccionados son:

e Objetivo de la convocatoria.

e Beneficiarios (quienes pueden postular).

e Plazos de postulacion (apertura, cierre y periodo de evaluacion).

e Requisitos.

e Montos (observar si requiere co-financiamiento y en qué
porcentaje).
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Estos antecedentes y todos los detalles claves de la convocatoria los
encontrara en los documentos asociados a la postulacién (Bases, anexos, entre
otros posibles). Es fundamental revisar en detalle todos los documentos y
realizar preguntas que pudieran surgir en los plazos que usualmente se
estipulan en las bases de postulacion. Ademds, es necesario revisar
periddicamente el sitio web de la institucién a cargo del concurso vy
particularmente, el espacio donde se aloja la informacidn del concurso, ya que
podria surgir informacion nueva que complemente la convocatoria, como: las
respuestas a las consultas realizadas, modificacion de bases (en plazos y
detalles técnicos), entre otros.

» Exploracion de sitios institucionales

Se recomienda revisar sitios web de las diferentes reparticiones o
agencias del Estado que financian negocios en diversas fases de desarrollo. Las
instituciones han creado plataformas con filtros para facilitar la busqueda de
informacion, le recomendamos seguirlos para identificar fondos concursables
gue mas se ajusten a sus necesidades y revisar qué se les ha financiado a
emprendimientos similares al suyo.

A continuacion, se recomiendan instituciones donde iniciar la busqueda
de financiamiento publico: Corporacién de Fomento de la Produccion
(CORFO), Servicio de Cooperacién Técnica (SERCOTEC) y Fundacién para la
Innovacion Agraria (FIA).
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Buscador

Programas y

Todos nuestros programas

convocatorias
Escribe aqui Aca podras encontrar toda nuestra oferta para ti. Recuerda que puedes ocupar

los filtros en el mendl lateral izquierdo para hacer bisquedas mas especificas.

Y Filtros de
Resultados: 52 programas y convocatorias Ordenar por:

convocatorias

Pperfil / ;Quién soy?

PAGINA GENERAL DEL PROGRAMA

Persona
Empresa
Organizacién Sumate a Innovar

Intarmadiaria

Figura 2. Programas y convocatorias CORFO
Fuente: Corporacién de Fomento de la Produccién (2024).

SERCOTEC: https://www.sercotec.cl/

€ > C M
@ @ AdcbeAcrobat @ Cos

-.. INGRESA A MI PORTAL 5 REGISTRATE <] CCONTACTANOS / OIRS PRE-CHECK.

SERCOTEC TE APOYAMOS REGION CENTROS DE NEGOCIOS BARRIOS COMERCIALES SUSTENTABILIDAD NOSOTROS
NUESTROS PROGRAMAS
= ) ﬂ
I&FDNDDS CONCURSABLES ;‘E ASESORIA: ;-'=‘=‘ APACITACION ﬁm.-\ ALIZACIO!

PARA COMENZAR PARA FORTALECER Y CRECER DE ASOCIATIVIDAD

Capital Abeja Emprende

Figura 3. Programas SERCOTEC
Fuente: Servicio de Cooperacion Técnica [Sercotec] (2024).
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FIA: https://opia.fia.cl/601/w3-propertyvalue-71885.html

1/w3-propertyvalue-71885.html ® GoogleLens 74

or o
#  OBSERVATORIO  VIGIFIA  OPORTUNIDADES ~ COMUNIDAD  ACTUALIDAD  DIRECTORIOS INFORMACION DE APOYO & MIPAGINA
/8 Proyectos

Base de Proyectos

La base retine mas de 13 mil proyectos e iniciativas de inversion publica en innovacion del sector silvoagropecuario

y la cadena agroalimentaria desde el afio 1979, ejecutados con el apoyo de distintas agencias nacionales como FIA,
ANID (ex CONICYT), FIC, FNDR, Fundacion COPEC, entre otras.

Més informacion

Busqueda e

Blisqueda de texto libre Todas las bases ~

Para una biisqueda més especifica puede filtrar por:

= Temasi= Regién = Afio inicio iI= Fuentes de financiamiento iI=
= g

oo D

Figura 4. Busqueda en la base de proyectos
Fuente: Observatorio para la Innovacién Silvoagropecuaria y la Cadena Agroalimentaria
(2024).

Finalmente, indicar que desde el aifio 2015, en el marco de la politica de
descentralizacion del pais, CORFO y SERCOTEC han creado en algunas regiones
Comités de Fomento que tienen por “funcidon promover y apoyar el desarrollo
econdmico y productivo regional, con especial foco en mejorar las capacidades
y oportunidades para que emprendedores/as, empresas y redes productivas
locales, desarrollen sus proyectos de negocios, mejoren su productividad y
aumenten sosteniblemente su valor. Los Comités deberan promover las
inversiones, el emprendimiento, la investigacion y desarrollo, y la innovacion
empresarial, cofinanciando o financiando la ejecucién de proyectos o
programas en estas areas” (Recuperado CORFO 2024). En funciéon de lo
anterior, se recomienda revisar si en su regidn se encuentra operativo, ya que
pueden existir fondos concursables regionales de su interés.
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Mas informacion en:

v https://www.fomentoantofagasta.cl/
w https://www.fomentobiobio.cl/
w https://www.fomentolosrios.cl/

Pag. 18



https://www.fomentoantofagasta.cl/
https://www.fomentobiobio.cl/
https://www.fomentolosrios.cl/

o == ﬁlﬁ

ot

ReBreta (@) usiitn.

VOCACIN FOR LA EXCELENCIA
[e—

3. Ejemplos reales de financiamiento en Chile Start-up Chile

wr Caso 1. MRA Guitars

e Referencia: Hermanos confeccionan instrumentos con maderas
desechadas de embarcaderos pesqueros.
e Concurso: Capital Semilla Emprende SERCOTEC, afio 2018.

Ver nota de prensa: https://www.sercotec.cl/centros-de-
negocios/2024/02/09/hermanos-confeccionan-instrumentos-con-
maderas-desechadas-de-embarcaderos-pesqueros/

Ver video: https://www.youtube.com/watch?v=GmTahdxotBw

€ > C @ % instagram.com/mraquitarleby,

@ @ AdobeAcrobat @ Corfo - Data Empre.
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Figura 5. Perfil de MRA Guitars
Fuente: Instagram (2024).
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» Caso 2. Acustica Marina

o Referencia: Empresa de tecnologia hidroacustica con inteligencia
artificial.
e Concurso: Programa GoGlobal 2024, ProChile y CORFO.

Ver nota de prensa:
@ https://www.bbc.com/mundo/articles/clw7510g5jdo
Ver video: https://acusticamarina.com/proyectos-ejecutados/

€ C @ 2% acusticamarina.com/quienes-somos,

@ @ Adobe Acrobat @ Corfo - Data Empre.
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Figura 6. Pagina de Acustica Marina
Fuente: Acustica Marina (2024).
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w# Caso 3. Luis Claudio Soto Humeres E.I.R.L

o Referencia: Redisefio de imagen de marca de la fabrica de vinos,
espumantes, cervezas y afines.

e Concurso: Proyecto (PYT). CORFO / INNOVA_CHILE, aio 2023.

e Concurso: FIA- FIC Regional Tarapaca.

Ver nota: https://opia.fia.cl/601/w3-article-75306.html

Nombre de iniciativa o 'REGION DE EJECUCION
Redisefio de imagen de marca de la fabrica

de vinos, espumantes, cervezas y afines Luis

Claudio Soto Humeres E.LR.L. REGION DE IMPACTO POTENCIAL

Tipo de iniciativa Proyecto

B e X
. N Cadigo de iniciativa IMA-2016-0288
| Ejecutor Fabrica de vinos, espumantes,
i cervezas y afines Luis Claudio Soto
r Humeres ELR.L
Empresa/Persona Fabrica de vinos, espumantes,
beneficiaria cervezas y afines Luis Claudio Soto
el ¢ Humeres E.LR.L

o000 000000

o9 = Fecha de inicio 01-06-2016 °
- Fecha de término 08-06-2017 o
Costo total $ 25.804.581
Aporte FIC Regional $20.542.911 -ARO DE ADJUDICACION
T i : 2016

Aporte contraparte $5.261.670

1z R ax -CODIGO DE INICIATIVA
Region de ejecucion | IMA-2016-0288

Regidn de impacto |

Sector/es Agricola

Subsector/es Frutales hoja caduca

Figura 7. Proyecto (PYT).
Fuente: Observatorio para la Innovacion Silvoagropecuaria y la Cadena Agroalimentaria
(2024).
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